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Consulenza. Poche le societa per lefficienza energetica

Esco, risparmi fino al 70%
se si adeguano gli impianti

Giovanna Guercilena

... «Negli Stati Uniti - inquadra
subito Fernando Savorana, eco-
nomista esperto di questioni
energetiche e coautore del li-
bro "E.S.Co" edito da Dario
Flaccovio, 26 euro - si calcola
che per ogni milione di doNari
investitiin progettiEsco, sicrei-
no 40 posti di lavoro, 30 fissi e
10 flessibili». Il che dalideadel-
losviluppo che anche danoipo-
trebbe realizzarsi, un mercato
potenziale stimato sui14 miliar-
didieurol'anno.

Formalmente le Esco registra-
teinItalia-chepossono quindiac-
cedereanche aicertificatienerge-
tici,& del 30 maggio scorsolara-
tificaperdecretodelladirettiva
europea 32/2000 - risultano in
parecchie centinaia contro le
60 degli Usa, ma in realta que-
ste societaperiservizienergeti-
cihanno sin qui avuto un’appli-
cazione minima e solo un 10%
pud ritenersi attiva. Tranne
qualche virtuosa eccezione, co-
me ad esempio il Polo tecnolo-
gico di Trento. «Siamo partiti
nel 2001 - ricostruisce il fondato-
reepresidente MaurizioFauri-e
nel 2005 abbiamo elaborato il
piano di efficienza energetica
del Comune di Padovay. In vir-
ti del quale il Comune acquista
oggi I'energia sul libero mercato
risparmiando 6omila euro su un
totale di 2 milioni. «Come abbia-
mo giasperimentatoperunatren-
tina di amministrazioni - conti-
nua - ¢ possibile ottenere rispar-
midel20-30% semplicemente in-
tervenendosugliimpiantie relati-
va gestione di scuole, palestre,
edifici pubbliciingenerale».

Ancheseilrisultatobeneficoin
termini di risparmio energetico &
lostesso, sitrattadiinterventi for-
se pil1 da consulenti che da Esco
pura,perché quest'ultimasiconfi-
gurasoloseil proprietariononpa-
ganulla e I'intervento viene inve-
ce(ri)pagato colrisparmioottenu-
t0. «Esistono due fattispecie con-
trattuali di Esco, in entrambii casi
sidelineauna partnership», chiari-
sce Savorana, OlaEscosifacarico
ditutte le spese e poile due partisi
dividonoil risparmio perunperio-
dochecorrispondeal paybackop-
pure - ¢ il meccanismo del cosid-
detto"grantedsaving"-laEscoas-

sicura che con interventi specifici
siarriva a un certa percentuale di
risparmio espresso sulla media
storica (normalmente gli ultimi
tre anni) e con ci6 che risparmiail
cliente ogni anno pdga una quota
diammortamento, tutelatodal fat-
tochesenondovesseraggiunger-
si la percentuale concordata, la
Escodovrebbe pagare ditascasua
la differenza. Cosi fa, ad esempio,
lacittadiBoston comrisuoizooedi-
fici pubblici. «Uno dei problemi
conlimmobiliare -sostiene l'inge-
gner Fauri - & proprio di natura
contrattuale, perchésulgiacostru-
itoitempi di rientro per una Esco
sono Junghi, almeno7-8anni».
Per questo motivo sono pilt
sfruttati i contratti di gestione
calore, anche con fideiussioni
bancarie rilasciate a garanzia
dellabontadel progetto diridu-
zione dei consumi energetici.
Datre-quattro annistacrescen-
do all’estero il modello delle
Esco cosiddette miste, formate
dauno o pili enti pubblicilocali
e da industrie private compe-
tenti per tecnologiae finanza.
Laprima Esco mista europea
¢ stata quelladi Woking, cittadi-
na inglese del Surrey, 25 miglia
da Londra, gomila abitanti.
«Nel1990-ricostruisce Fernan-
do Savorana - 'amministrazio-
ne attivdo con 250mila sterline
unfondo perl'efficienzaenerge-
tica, che doveva alimentarsi sul
modello finanziario delle Esco.
Dopo1z anniil totale degliinve-
stimenti effettuati era di 2,8 mi-
lioni disterline eirisparmiotte-
nutidismilioni». Dall’esperien-
za di quel fondo, nel 1999 nac-
que Thameswey, la prima
Esco inglese completamente
partecipatadalla Pache divolta
attivaaccordi e jv coniprivati.
In Italia dalla primavera 2005 &
attivaE2sco, costituitasi sulla scia
diun’iniziativadiMarcallocon Ca-
sone,comune del milanese, e oggi
possedutaal5se daziamministra-
zioni pubbliche, comuni piccoli e
medi. «Inottemperanzadel decre-
to Bersani del 2000 - spiega 'a.d.
Enrico Bombarda - noi lavoria-
mo avantaggio deisocie propo-
niamo una serie di interventi e
servizi su edifici, gestione calo-
re ¢ illuminazione. Nelle scuo-
le, su bollette di 20-30mila euro

annui, sperimentiamo risparmi
sino al 70% grazie a semplici
lampade ad altaefficienzae sen-
soridipresenza. Questorispar-
mio ripaga l'investimento e la-
scia margini per la Esco». Che
difattiha appenaapprovatoil bi-
lancio numero tre con un fattu-
rato di 1,6 milioni e un modesto
utile. «Ma un freno allo svilup-
po delle Esco in Italia - conclu-
de Bombarda - viene dal limite
alla loro capacita di indebitarsi
per sostenere gli investimenti
necessari a favorire il rispar-
mio energetico».

Il cambiamento

Meccanismo e modello finanziario
di una Esco. Il pay back
dell'investimento si ottiene
attraverso i risparmi conseguiti

Bolletta energia

| LY back Esco/energy
ZJ cost saving

Risparmi del cliente

Prima Durante

Dopo

L’interesse di Ance
e cooperative

La definizione

« Acronimo di Energy service (o
saving) company, Esco individua
unaforma societaria nata negli
Stati Uniti sull'onda delle crisi
petrolifere degli anni Settanta.
L'attivita di una Esco sitraduce in
interventi di recupero di efficienza
energetica, perfinanziareiqualisi
utitizza il risparmio conseguito
trasformandolo infinanzafruibile.

Applicazioni nel residenziale
= Anche gli operatori
dell'immobiliare sistanno
accorgendo dell’interesse della
formulaEsco. L’Ance sta
ragionando sullaconvenienza a
promuovere una propria Esco,

Giancarlo Tofanelli

rivolta non tanto all’esistente
quantoal nuovo costruitoe
interessata dungue alla gestione
virtuosa degli impianti. Entro
'anno dovrebbe essere pronta
anche la Esco di
Federabitazione-Confcoope-
rative. «Per la cura dei servizi
energetici-inquadra Giancarlo
Tofanelli, presidente del consor-
zio Casa Qualita - abbiamo come
riferimento una nostra
cooperativa, Power, e stiamo
stabilendo accordi pertuttoil
nuovo costruito residenziale da
parte delle nostre cooperative.
Quelle edilizie per la parte relativa
alle abitazioni, quelleelettriche
per la produzione di energia,
infine quelle agricole perlo
sfruttamento delle biomasse». Il
tutto portaa numeridirilievo,
vistoche con 3.500 cooperative di
abitazioni, la Federazione vanta
una produzione annua di
12-15mila alloggi. «E presto per
dareun obiettivo difatturato -
conclude Tofanelli- ma & chiaro
che linteresse & fondaton.
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